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— Licenciatura en
Gerenciamiento,
Ventas y Servicio




La tasa de
ocupacion en
México para los
egresados de
carreras afines a
Negocios y
Comercio alcanza
hasta un 94.7%

(IMCO, 2022).




sQué hace un licenciado/a
en Gerenciamiento,
Ventas y Servicio?

Genera estrategias para lograr los objetivos de las unidades de
negocio a traves de la gestion del capital humano, recursos
financieros y materiales, y desarrolla y actualiza su capacidad
gerencial.
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:Qué competencias se
desarrollan con este programa?

Gerenciamiento Transformacion Administracion
efectivo tecnolégica y finanzas
Genera estrategias para Identifica, evalua e incorpora Comprende el entorno

administrar y liderar el capital procesos de trabajo en los que economico, financiero,

humano con procesos de se aplican las nuevas estadistico, contable y aprende
trabajo que aportan alto nivel tecnologias para lograr a tomar decisiones con base en

de integracion y eficiencia, agilidad y digitalizacion de evidencia cuantitativa al
alineados a los objetivos de la  soluciones en la administracion desarrollar un pensamiento

organizacion. de negocios. légico matematico.




Liderazgo
directivo

Desarrolla habilidades
estratégicas para liderar e
influir en ambientes agiles, asi
como para colaborar en
equipos de trabajo
interdisciplinarios y
autonomos.
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Experiencia
del cliente

Genera procesos de trabajo

enfocados en la satisfaccion

del cliente; conocimiento del
mercado, publicidad y
promocion de ventas, y
atencion al consumidor.
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I Mapa Curricular

Licenciatura en
E@ Gerenciamiento

-]
Lineas de formacién/ + Cuatrimestre 2° Cuatrimestre 3 i o i 5 i 6 i 7 i 8 i 9° i 10 i n
Periodos
Razonamiento Evaluacion de
Légico Matematico Matematicas para Matematicas Aiﬁgﬂz‘:fa Mercadotecnia Finanzas Proyectos y Fuentes
parala Toma de Administracion Financieras Amimtracion Estratégica Empresariales do Fnanciarmients
Decisiones Analisis de la snde d
Operaciones I Presupuestacion
Introd . Ent Informacion Contabilidad y Financiera J—— y . Empresarial
introduccion ala ntorno Financiera para la N iministracion Administracion de
Administracion Economia de la Empresa Macroeconomico o Admiistracion de la Remuneracion Operaciones |
Estrategias de
Entorno y Cambio Desarrollo de Comportamiento Administracion del Comunicacion e Auditoria Integral Ad,;\m?sgt‘,am”
Organizacional Habilidades Gerenciales Organizacional Capital Humano Direccion y Liderazgo Imagen Corporativa de la Calidad
Marco Legal de
Gerenciamiento los Negocios Coaching
Profesionales
) Desarrollo )
Psicologia Organizacion y boral Sustentable y las. Seguridad e Higiene Desarrollo del Eticaen las Control de Gestion
Organizacional Desarrollo Derecho Laboral Organizaclones en el Trabajo Talento Humano Organizaciones
. Tecnologias de Tecnologias de
Metodolégic? Jeoradel Informacin para Informacin para Inglés para Ingles para Seminario de
nstrumental los Negocios | los Negocios Il legocios legocios Investigacion
Estrategias de
Comportamiento | | Direccion y Técnicas Investigacion de Publicriady Gestion Eonategica Negocios Electronicos Calidad de Atencion
del Consumidor de Ventas Mercados Promocion de Ventas Corporativos o9 y Servicio al Cliente
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| Modelo educativo

El Modelo Aprender Haciendo busca aportar experiencias
educativas memorables a traves de la practica y de la propia
construccion del conocimiento. La dinamica de nuestros cursos
ayuda al alumno a comprender de manera simple los conceptos,
procesos o teorias.

El programa acadéemico que integra esta Licenciatura brinda al
estudiante las herramientas clave para lograr un desempeno
inmediato acorde a las necesidades del mundo laboral actual. Al
mismo tiempo, le permite desarrollar las habilidades de analisis,
evaluacion, observacion, implementacion y solucion de problemas.
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Requisitos
de inscripcion

Acta de namiento original.

Certificado de preparatoria original y legalizado.

Carta de autenticidad del certificado de
preparatoria que expide tu institucion de origen
(AG College te apoya con el tramite).

Certificado parcial de estudios (en caso de
revalidacion o equivalencia).

CURP (opcional).

Llenar la ficha de inscripcion.
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Certificado y Titulo profesional con validez
oficial ante la Secretaria de Educacion Publica.

Duracion: 3 anos 8 meses
Cursamiento: Cuatrimestral
Modalidad: Virtual

Inversion
Inscripcion anual: $375

Costo por materia: $750

Conoce mas...

descarga la guia
del programa

Contactanos

Con gusto resolveremos tus dudas, a traves
de la linea de atencion ,
al WhatsApp y al correo
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